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INTERVIEW

«Wir erhielten viel Loh»

fiir die Exportthematik mit all

Die promovierte Betriebswirtin Esther
Thahabi leitet seit bald einem Jahr die
Wirtschaftskammer Biel-Seeland. Mit
ihren beiden Mitarbeiterinnen trug die
33-Jihrige zum positiven Entscheid des
Grossen Rates zum Campus Biel bei.

BiEL BIENNE: Handels- und In-

HANS-UELl  dustrieverein, Gewerbeverband,
AEBI  Wirtschaftskammer Biel-See-

land (WIBS). Wie sehen Sie Ih-
re Rolle?

Esther Thahabi: Die WIBS
vereint als politisch neutraler
Verein fast 1000 Mitglieder,
darunter Unternehmen, aber
auch Gemeinden, Gewerk-
schaften, Non-Profit-Organi-
sationen und Einzelperso-
nen. Unsere Hauptaufgabe ist
die Stirkung und Forderung
der Region Biel-Seeland.
Jiingstes Bespiel ist der positi-
ve Entscheid des Grossen Ra-
.tes zum Campus Biel.

Sie sind bald ein Jahr im Amt -
Ihr Fazit?

Beim Stellenantritt stellte ich
mir die Frage: Was ist die Auf-
gabe einer Wirtschaftskam-
mer? Einige engagieren sich
im Tourismusbereich, andere
veranstalten «nur» Events
und Dritte machen Griinder-
beratungen. Allen gemein-
sam ist: Sie starken und for-
dern eine Region.

Welche Schliisse haben Sie da-
raus gezogen?

Unsere Strategie hat folgende
Hauptpfeiler: Die WIBS will
dem Fachkraftemangel entge-
genwirken, den Wissens- und
Technologietransfer stérken,
die Vereinbarkeit von Beruf
und Familie férdern, unseren
Mitgliedern ein attraktives
Networking-Programm  bie-
ten und lobbyiert fiir die Re-
gion. Zudem sind wir fiir un-
sere Mitglieder die erste An-
laufstelle bei Fragen. Kiirzlich
starteten wir die XING-Grup-
pe ecoBILINGUE, um im So-
cial Media-Bereich a jour zu
sein.

Sie haben eine Dissertation
itber strategische Geschiifte
verfasst. Inwiefern profitieren
Sie davon?

Ich untersuchte international
titige KMU. Dadurch gewann
ich ein vertieftes Verstindnis

TOP-ANGEBOTE DER WOGHE

Bienenstich, 300 g
Anna's Best Ostersalat, 250 g
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ihren  Herausforderungen.
KMU sind die Hauptstiitze der
Volkswirtschaft, auch in un-
serer Region.

Mit dem Campus Biel haben
Sie einen grossen Coup
gelandet.

Wir waren nur ein Zahnrad
der Lobbying-Maschine, die
auf vier Ebenen wirkte: Wir
informierten und argumen-
tierten in politischen Fach-
gremien, bei Parteien, in ver-
schiedenen Réiten und Ver-
sammlungen. Die Grossrite
Jakob Etter, Adrian Kneubiih-
ler, Peter Moser und der Bieler
Stadtprasident Erich Fehr un-
terstiitzten uns dabei sehr.
Wir nutzten zahlreiche Kom-
munikations-Kanale: die Cam-
pus-Zeitungen, unsere Home-
page www.campus-biel.ch, die
Campus-Postkarten, Argumen-
tarien, Statements von Unter-
nehmern, Studierenden sowie
Dozierenden.

Mit zwei Verteilaktionen wa-
ren wir im Rathaus Bern. Im
Februar organisierten wir die
Eisbdrenaktion auf dem Ro-
bert-Walser-Platz. Der Treff-
punkt Wirtschaft vom letzten
Oktober sensibilisierte unsere
Region fiirs Thema.

Das Campus-Komitee zihlt
tiber 500 Mitglieder. Wir
nutzten auch ausserregionale
Netzwerke und Promotoren.
So unterstiitzten uns Nicole
Loeb (Loeb AG, Bern) oder
Thomas Binggeli von «Tho-
mus» in Oberried mit State-
ments.

Wann steigt die grossse Party?
Die kommt noch (schmun-
zelt). Wir erhielten viele posi-
tive Riickmeldungen von un-
seren Mitgliedern. Das ist das
schonste Lob!

Fachkriftemangel. Was wurde
bisher umgesetzt?

Das Projekt Berufswahl wurde
2011 gestartet: Wir kldrten die
Bediirfnisse von Schiilern,
Lehrpersonen, Eltern und Be-
trieben ab. Technische Berufe
haben leider oft ein schlechtes
Image, man verbindet sie
falschlicherweise mit schmut-
zigen Fingern. Dazu kommen
Unwissen und Beriihrungs-

INTERVIEW

«\lous avons
recu heaucoup
e compliments»

! %Esther Thahabi, 33 ans, dlplomée en gestlon

: “’d’entrepnse, dirige depuis prés d’‘une année la

S Chambre économique Bienne-Seeland. Avec ses deux
4 Scollaboratnces, elle a contribué a la décision positive
M 2 du Grand Conseil au sujet du Campus Bienne.

PAR HANS-UELI AEB!

BIEL BIENNE: Association du
commerce et de l'industrie,
Union suisse des arts et
métiers, Chambre économique
Bienne-Seeland (CEBS). Com-
ment voyez-vous votre 16le?
Esther Thahabi: Politique-
ment neutre, la CEBS réunit
presque 1000 membres, dont
des entreprises mais aussi des
communes, des syndicats, des
organisations a but non lu-
cratif et des personnes indivi-
duelles. Notre tache principa-
le estle renforcement et la pro-
motion de la région Bienne-
Seeland. Le dernier exemple
en est la décision positive du
Grand Conseil au sujet du
Campus Bienne.

Vous étes en fonction depuis
bientot un an — votre bilan?

A mon entrée en fonction, je
me_suis posé la question:
quelle est la tiche d'une
chambre économique? Cer-
taines s'engagent dans le tou-
risme, d’autres n’organisent
«que» des manifestations ou
sont des conseils de fonda-
tion. Mais ensemble, elles
concourent a renforcer et a
promouvoir une région.

Quelles conclusions en
avez-vous tirées?

Notre stratégie repose sur les
piliers suivants: la CEBS veut
combattre la pénurie de
main-d’'ceuvre qualifiée, ren-
forcer le transfert du savoir et
des technologies, encourager
la compatibilité entre profes-

Votre centre d'achats!

dngste. Wir organisieren dem-
nachst Informationsanldsse
und Workshops, bei denen Ju-
gendliche selber etwas herstel-
len. Bei Interesse kénnen sie
einen Schnuppertag absolvie-
ren. Dazu kommen Work-
shops fiir Lehrpersonen, diese
nehmen im Berufswahlpro-
zess eine tragende Rolle ein.

Entrepreneurforum, Seeldnder-
Marketing Event, WIBS. Viele
Events und Organisationen
werden von Frauen gemanagt.
Die Anldsse werden zu

90 Prozent von Minnern -
besucht. Woran liegt das?

Es liegt ganz einfach daran,
dass heute grossmehrheitlich
Minner in Fihrungspositio-
nen sind. Ich habe damit kein
Problem. [ ]

Ihr Einkaufs-Zentrum!

430 statt 5.40
325 statt 410

Lammniorctiick Neikssland/Aitralian ner100a A2 catt 351}
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Esther Thahabi (Mitte/au centre)

mit ithren Mitarbeiterinnen/avec ses
collaboratrices Tamara Gasser (links/
a gauche) und/et Caroline Hammel.

sion et famille, offrir 3 nos
membres un programme de
networking attractif, et fait
pression pour la région. De
plus, nous sommes le premier
contact pour toutes questions
de nos membres. Derniére-
ment, nous avons lancé le
groupe XING ecoBILINGUE,
afin d’étre a jour dans le do-
maine des médias sociaux.

Vous avez écrit une these sur
les marchés stratégiques. Dans
quelle mesure en profitez-vous?
J'ai examiné des PME actives
au niveau international. J'en
ai retiré une meilleure com-
préhension de la thématique
d'exportation, avec tous ses
défis. Les PME sont les pierres
angulaires de I'économie na-
tionale, dans notre région
aussi.

Avec le Campus biennois, vous
avez réussi un gros coup.

Nous n'avons été qu’un roua-
ge dans cette mécanique de
lobbying, qui a agi a quatre
niveaux: nous avons informé
et argumenté dans les comités
politiques, aupreés des' partis,
dans divers conseils et assem-
blées. Les membres du Grand
Conseil Jakob Etter, Adrian
Kneubiihler, Peter Moser et le
maire de Bienne Erich Fehr
nous ont beaucoup aidés.
Nous avons utilisé de nom-
breuses voies de communica-
tion: les journaux et les cartes
postales du Campus, notre si-
te www.campus-biel.ch, les
argumentaires et les commu-
niqués d’entreprises, d'étu-
diants et de conférenciers.
Nous avons fait deux actions
de distribution au Rathaus de
Berne, En février, nous avons
organisé I'action «ours blanc»
sur la place Robert-Walser.
Le rendez-vous économique
d’octobre dernier a sensibilisé
notre région a ce théme.

Le comité du Campus comp-
te plus de 500 membres. Nous
avons aussi fait usage de ré-
seaux interrégionaux et de
promoteurs. Nous ont ainsi
soutenus par leurs exposés Ni-
cole Loeb (Loeb AG, Berne) ou
Thomas Binggeli de «Tho-
mus» a Oberried.

Quand aura lieu la grande
féte?

Elle arrive (sourire). Nous
avons recu beaucoup de réac-
tions positives de la part de
nos membres. C'est le plus
beau des compliments!

OFFRES DE LA SEMAINE
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AT rafd da Darie litrhi manmia i ananae 76 #l 7an A linii da 11 60

Pénurie de main-d’ceuvre.
Qui'est-ce qui a été déja entre-
pris?

Le projet «choix profession-
nel» a é&té lancé en 2011: nous
avons clarifié les besoins des
écoliers, des enseignants, des
parents et des entreprises.
Malheureusement, les mé-
tiers techniques ont souvent
une mauvaise image, on les
associe a tort avec des mains
sales. S’y ajoutent I'ignorance
et la peur du contact. Nous or-
ganiserons  prochainement
des manifestations d'infor-
mation et des ateliers dans
lesquels les adolescents peu-
vent créer  eux-mémes
quelque chose. S'ils sont inté-

EINKAUFEN MIT...
LES COURSES
AVEC...

Eva
Aeschimann

tihlen Sie sich koérperlich

wohl, seelisch ausgegli-
chen und geistig fit? Wer ge-
sundheitsbewusst und aktiv
alter, aber nicht alt werden
will, sollte sich heute eine
Anti-Aging-Strategie zurecht-
legen. So steht es in den
Kundenzeitschriften jeder x-
beliebigen Krankenkasse.
Krafttraining, Seniorenuni-
versitit, Braintrain und
Nordic Walking sind einige
Stichworte dazu aus Artikel-
serien und von Ratgeber-Sei-
ten dieser Zeitschriften.
Erhalten Sie auch an dieser

Braintrain

Stelle ein paar Tipps, wie Sie
erfolgreich ein aktives Ge-
dachtnis-Training in Thren
Alltag einbauen konnen: Er-
ledigen Sie den nichsten
Einkauf einmal riickwiérts.
Beginnen Sie im Kassenbe-
reich und arbeiten Sie sich
dann kontinuierlich einkau- <
fend zum Eingang, bevor Sie 2
zu den Kassen zuriickkehren. .9
So stirken Sie die Himhiilfte, =
die sie beim normalen Ein-
kauf nicht bentitzen - vo-
rausgesetzt, sie beniitzen ej-
ne der beiden Hirnhilften.
Zudem bringen Sie ein paar
hundert Meter mehr Ein-
kaufsweg hinter sich, was
der Linie gut tut.

Eine weitere Braintrain-
Ubung ist das ABC-Shop-
ping. Ordnen Sie Thre Ein-
kaufsliste alphabetisch: Ana-
nas, Bananen, Curry usw.
Kaufen Sie dann geméss ABC
in korrekter Reihenfolge ein.
Lernen Sie parallel dazu die
Liste auswendig. Auch bei
dieser Methode unterstiitzen
Sie die Fitness.

Ich habe selbst kiirzlich ei-
nen ABC-Einkauf absolviert
und bei S wie Servietten eine
alte Schulkollegin getroffen.
Wit haben nett geplaudert.
Ich habe mich gefreut ...

sie ... wiederzusehen. Sie
heisst ... irgendwas mit M
wie Maggi... Aber es war vor
P wie Peperoni ... Wie auch
immer, ich lasse sie hiermit
herzlich griissen.

Tessés, ils peuvent acco
un jour de stage. Il y a
des ateliers pour les pers(
formatrices, car elles ji
un rdle important da
choix d'une profession.

Forum des entrepreneurs,
Marketing seelandais, CE
Beaucoup de manifestatio
d’organisations sont chap
tées par des femmes. Et ce
nements sont fréquentés a
par des hommes. A quoi c
tient-il?

Simplement au fait ¢
jourd’hui, la plupart des
tions dirigeantes sont
pées par des hommes. Ci
me pose aucun problém

ofre physique est bon, 1

mental équilibré et vot
prit libre? Si vous étes sou
de votre santé et voulez vi
sans pour autant vous ser
vieux, vous devriez aujour
vous plier a une stratégie .
dge. C'est ce qui ressort de
magazines destinés aux cl
de toute caisse maladie. M
culation, université pour s
niors, braintrain et nordic
king sont quelques-uns de.
thémes abordés dans les p
conseils de ces magazines.
Vous trouverez ici aussi
quelques tuyaux qui vous
mettront d’insérer avec su
dans votre vie quotidienne
entrainement de la mémoi
actif. Faites vos prochains
achats dans le sens invers
Commencez dans le sectet
caisses et remontez ainsi j
qu’a l'entrée, avant de vou
rendre a nouveau aux cais
Vous renforcerez ainsi la 1
tié de cerveau que vous nt

ke

sez pas lors d’un achat no
— pour autant que vous ut
siez l'une des deux moitiés
outre, vous aurez parcouru
quelques centaines de met:
de plus, ce qui est bon pou
ligne.
L’ABC-Shopping est un au
exercice cérébral. Classez
liste d’achats par ordre alf
bétique: ananas, bananes,
-etc. Achetez ensuite sel
Vordre correct de votre ABt
paralléle, apprenez la liste
ceeur. Par cette méthode a
vous renforcez votre fitnes:
Récemment, j’ai fait moi-
méme un achat ABC, et a
lettre S comme serviettes, j
rencontré une ancienne an
d’école. Nous avons bien d
té. J'ai eu beaucoup de pla
sir... de la... retrouver. Ell,

s'appelle... quelque chose
M comme Maggi... Mais ¢

avant P comme poivrons ..
Quoi qu'il en soit, je la sal
bien cordialement.




